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Wie heeft het boek gelezen?

Bent u actief in een rode oceaan?

Jaws of Blue Lagoon?

Als je mag kiezen: differentiatie 
of cost leadership?

Opwarmer







Kerngedachte Blue Ocean Strategy

Door waarde-innovatie te
realiseren, evolueren van 
een bloedige rode 
oceaané

naar nieuwe onontgonnen
marktgebieden: blauwe oceanen!



Einde aan Porter?



Waarde-innovatie is de kern

Gelijktijdig streven naar:

ÅDifferentiatie en

ÅLage kosten

Realiseren van sprong in waarde voor:

ÅKlanten

ÅEigen organisatie

Marktgrenzen en industriestructuren moeten 
worden doorbroken!



Waarde innovatie



ñBlue Oceanò doorbreekt twee conventionele 
principes:

1. Focus op niet-klanten in plaats van 
bestaande klanten

2. Zoek naar overeenkomsten in plaats van 
verschillen

Reik verder dan de bestaande vraag



ósoon-to-beô 
noncustomers

órefusingô 
noncustomers

óunexploredô 
noncustomers

Focus on 3 groups of noncustomers



Differentiation or low cost Differentiation and low cost

Compete in existing market space Create uncontested market space

Segment existing customers Attract non-customers

Beat the competition Make the competition irrelevant

Blue Ocean StrategyRed Ocean Strategy

Competitive Advantage Value Innovation

Exploit existing demand Create and capture new demand

Red versus Blue



9Ŝƴ Ψ.ƭǳŜ hŎŜŀƴΩ ƛƴ ǾŜǊƳƻƎŜƴǎōŜƘŜŜǊ
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CapitalGuards| 9Ŝƴ Ψ.ƭǳŜ hŎŜŀƴΩ ƛƴ ǾŜǊƳƻƎŜƴǎōŜƘŜŜǊ www.capitalguards.com

ω2002 - OprichtersFundcoachς1ste fondsensupermarkt

vanNederland ςnaovernameSNS Bank => SNS Fundcoach

ω2007 - Grootstedistributeurbuitenlandsebeleggingsfondsen

in Nederland (o.b.v. onderzoekΨCǳƴŘ LƴǾŜǎǘƻǊΩ Millward Brown)

ωEind2009 ςIntergratiein  SNS Bank & volledigeadaptievan 

ΨƻǇŜƴ architectuurΩ visie.

Achtergrond oprichters CapitalGuards



www.capitalguards.comCapitalGuards| 9Ŝƴ Ψ.ƭǳŜ hŎŜŀƴΩ ƛƴ ǾŜǊƳƻƎŜƴǎōŜƘŜŜǊ

Aanleiding CapitalGuards

ωPersoonlijke ervaringen van relaties uit onze directe 

omgeving.
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